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สถานะสมาชิก ราคา 

ไม่รวม VAT 
ราคารวม VAT Promotion 

สมัคร 3 ท่าน 
รับส่วนลดท่านละ 300 บาท 

 

Member 3,500 3,745 3,424  
Non-Member 3,700 3,959 3,638  

 

 

รวมค่าเอกสาร ค่าพาหนะ อาหารวา่ง อาหารกลางวนั 

 

ประะโยชน์ท่ีองค์กรจะได้รับ กลุ่มเป้าหมาย 
เกิดมุมมอง แนวคิด เห็นตัวอย่าง แลกเปลี่ยนประสบการณ์กับ
องค์กรตัวอย่างที่มีการปฏิบัติจริง เพื่อเป็นประโยชน์และต่อ
ยอดในการปรับใช้กับองค์กร รวมทั้งได้แลกเปลี่ยนปัญหา 
อุปสรรค รวมถึงแนวทางแก้ไข 
 

1. องค์กรด้านการบริการ หน่วยงานด้านการบริการ  เช่น ฝ่ายบริการลูกค้า 
ฝ่ายการตลาด ฝ่ายพัฒนาธุรกิจ ฝ่ายพัฒนาองค์กร   

2. ผู้ที่ต้องการศึกษาตัวอย่างแนวทางการปฏิบัติที่ดีในด้านต่างๆ 

วัตถปุระสงค ์

เย่ียมชมองค์กร เพื่อให้เห็นตัวอย่างจริง จากองค์กรที่มีวิธีปฏิบัติที่ดี ด้านการบริการลูกค้าและดูแลลูกค้าในยุคดิจิทัล รวมทั้งการบริหารจัดการ
ข้อมูล การบริหารกระบวนการต่างๆ ด้วยเทคโนโลยีและนวัตกรรมและการที่จะได้มาซึ่งความย่ังยืน ต้องมีการก าหนดกลยุทธ์เพื่อสร้างธุรกิจ
รูปแบบใหม่ และสร้างนวัตกรรมโมเดลธุรกิจเพื่อความได้เปรียบทางการแข่งขัน รวมถึงปรับปรุงโมเดลธุรกิจให้ทันกับการเปลี่ยนแปลง ส่งผลให้
เกิดธุรกิจใหม่ๆ ที่สร้างคุณค่าแตกต่างให้กับลูกค้าอนาคต และสามารถเติบโตได้อย่างย่ังยืน 

 



 
 

 

AGENDA   

GET FOOD  

วันที่ 6 กุมภาพันธ์ 2563 เวลา 10.30 - 16.00 น. 

 
 

 
การช าระคา่ธรรมเนยีม  

ธนาคารกรงุเทพ สาขาอาคารยาคลูท ์สนามเป้า ชือ่บัญช ี

“มลูนธิเิพือ่สถาบนัเพิม่ผลผลติแหง่ชาต”ิ  

เลขที ่210-0-50861-9 สถาบันอยูใ่นระบบ VAT 7% และไดรั้บยกเวน้การหักภาษี ณ ทีจ่า่ย 3% 

เลขประจ าตัวผูเ้สยีภาษี 0994000020724 คา่ใชจ้า่ยในการฝึกอบรม สามารถลดหยอ่นภาษีได ้200% ตามประกาศ 
พ.ร.บ. สง่เสรมิการพัฒนาฝีมอืแรงงาน 

สอบถามข้อมูลเพิ่มเติม  
ฝ่ายฝึกอบรม สถาบันเพิ่มผลผลิตแห่งชาติ โทรศัพท์ 02-619-5500 ต่อ 453 (ปาณนาถ) 
กรุณาส่งหลักฐานการช าระคา่ธรรมเนียมมาที่  e-mail : pananat@ftpi.or.th   หรือโทรสาร 02-619-8098 

 

 

                   10.30 – 11.30 

 

   11.45 

ลงทะเบียน 
ห้องพร้อมเพิ่มภูมิ ชั้น 12 ณ สถาบันเพิ่มผลผลิตแห่งชาติ 
 
ออกเดินทาง 

13.30 – 16.00 GET FOOD  Site Tour  
การน าเสนอธุรกิจแบบ Brand Localization 
-  Data Driven กับภารกิจเปลี่ยนคนจาก Offline สู่ Online 
- กลยุทธ์ภายใต้แคมเปญ “Only At GET 

- เยี่ยมชม 
 

16.00 

 
เดินทางกลบั 
***ขอสงวนสิทธ์ิในการพิจารณาจากองค์กรที่ให้เยี่ยมชม กรณีผู้สมัครเป็นคู่แข่งขันขององค์กรที่เข้าเยี่ยมชม*** 


